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Le organizzazioni agricole favorevoli a interventi per bloccare gli aument;

«Ok al paniere, ma non basta»

Annamaria Capparelli

ROMA .

mee Low cost? Pud contribuire
adaffrontare 'emergenzadel ca-
ro-prezzialimentari, ma non ba-
sta, perché occorrono terapie
d’urto pili forti. Le organizzazio-
ni agricole restano tiepide sulla
proposta lanciata dal ministro
delle Politiche agricole, Luca Za-
ia.Esoprattutto attendono dive-

dere nero su bianco i termini-

concreti dell'iniziativa.

Lamisuracomunque noncon-

vince la Cia: «Se ne pud discute-

LE APERTURE

Bazzana
«Interessante l'idea

di tagliare i costi aggiuntivi,
da quelli dell'imballaggio
alla pubblicita»

re~-affermail presidente Giusep-
pePoliti-manon credo che pos-
sarisolvereil problemadeiprez-
zi per i consumatori né quello
dei redditi degli agricoltori, in
picchiatadal 2001». Secondo I'as-
sociazione, I'unica soluzione re-
sta il doppio prezzo indicato sul
cartellino (all’origine e al detta-
glio). «E stato fatto in altri Paesi
-sostiene Politi- conregole che
dissuadono eventuali azionispe-
culative e rendono pill traspa-
rente laformazione del prezzoy.

Nessuna preclusione da parte
della a ragionare sul
paniere low cost, «Ma vogliamo

capire bene diche sitratta-affer-
ma Lorenzo Bazzana, responsa-
bile economico della [ONEHTSE
presieduta da Sergio Marin - ri-
teniamo comunque interessan-
tel'ideaditagliareicostiaggiun-
tivi, dall'imballaggio alla pubbli-
cita, Siamo stati i primi a sottoli-
neare come nelle confezioni di
pomodoro di vetro, tra bottiglia
e capsula il costo del contenito-
re sia pit1 alto rispetto al prodot-
to. Deve perd essere chiaro che
il risparmio ottenuto spoglian-
do il prodotto va trasferito sia al
consuiatore, sia all’agricoltore
per una giustarimunerazione».
Per la comungue la
questione € molto pilt comples-
sa e per superare le disfunzioni
della filiera agroalimentare oc-
corre un vero patto. «Gli stru-
menti, anche se perfettibili - af-
ferma Bazzana - ci sono, ma so-
no scatole vuote. Manca la vo-
lonta dei soggetti di mettersi at-
torno aun tavolo. Il settore agri-
colo invece potrebbe trarre
enormi vantaggi da una pro-
grammazione che deve interes-
sare superfici, qualita, varieta,
ma anche premi per chi produce
meglio». Finora, denuncia la
«partidellafilieraso-
no rimaste alla finestra, acqui-
stando dove capita, alla ricerca
solo del prezzo pini convenien-
te». Bazzana ¢ convinto che oc-
corra mettere in campo un mix
disoluzioni, anche perché «ogni
filiera ha le sue pecularita. Bene
dunque anche il low cost, ma

vanno trovate soluzioni adegua-

te ai diversi settori, sia dove c’¢
un eccesso di intermediazioni,
sia dove ¢’ un rapporto diretto
traiproduttoriechicommercia-
lizza, ma con un potere contrat-
tuale nullo per i primi». Bazzana
ricorda che lo strapotere della
grande distribuzione non & un
problema solo italiano e che gia
nel 2005 un rapporto della Ue
puntava il dito sulle difficolta
per agricoltori e consumatori.
Filieratroppoallungata, estre-
ma frammentazione, ma soprat-
tutto un ruolo spesso poco defi-
nito dei diversi rappresentanti:
queste, secondo Franco Postori-
no, responsabile della direzione
economica in
le cause principali del mancato
patto. «La parte agricola - affer-
ma-deverecuperare lacapacita
di concentrazione dell’offerta;

oggigli agricoltori sono pressati;

dall'industriae dalladistribuzio-
ne, se riuscissimo a organizzare
una fase successiva alla produ-
zione sarebbe sicuramente pilt
facile il confronto con la Gdo
cheinvirtidellasuaforzadeter-
mina flussi e modalita dell’offer-
ta». «Danoi - continua - spesso
chisiedeaitavoliinterprofessio-
nalinondetieneil prodotto, per-
ché si accavallano le funzioni
economiche con quelle politi-
che e cosi ¢ difficile arrivare asi-
glare i contratti». Quanto alla
propostasullow cost, per Posto-
rino € «un elemento positivo in-
cidere sui costieffimeri, mailve-
ro problema resta lo squilibrio
all'interno della filiera».

Cia. Giuseppe Politi

«Si al doppio prezzo con

regole che dissuadono even-
tualiazionispeculative e ten-
dono a rendere piu traspa-
rentelaformazione del prez-
zo finale» :

[QTHTTEA Sergio Marini

«Favorire i prodotti vicini

ai luoghi di consumo non so-
lo consente di risparmiare,
ma anche di contenere i costi
energetici e ambientalilegati
alle importazioni»

Lt
Grandi catene; no a prezzi politici
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